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PUBLIC PRE-REQUIS DUREE MODALITES
Seg’é‘;\zsteojg?ts’ Aucun 2 jours - 14 heures Présentiel

responsables achats,
chef d'entreprise

ot

TYPE DE VALIDATION

[t—:@ Certificat de réalisation
oooo

o Attestation de fin de formation cooo
DATES ET LIEUX
e Agen
20-21juin
» RESULTATS ATTENDUS 07-08 octobre

Se professionnaliser dans sa démarche d'achat
e Comprendre le fonctionnement de la fonction achats

¥ OBJECTIFS PEDAGOGIQUES %
e |dentifier les gisements d'économie.
e Découvrir les outils fondamentaux de lacheteur ofin de: TARIFS
o Collaoborer a la définition des besoins, e Torif:650 € HT-780 € TTC

o Mettre en place les consultations et appels d'offres,
o Préparer ses négociations et ses stratégies

» METHODES PEDAGOGIQUES ﬁ:ﬁ]

e Alternance d'apports théoriques et techniques avec cos I
pratiques

e Analyse de situations vécues et apportées par les auditeurs INTERVENANT

e Adaoptation des contenus et de la pédagogie Eric LEPINE

e Remise support de cours - conseils personnalisés

Lieux aménagés et modalités adaptées

pour faciliter lacces et lusage aux
personnes en situation de handicap.
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AGEN | Site de I’Agropole - CS 20053 Estillac - 47901 Agen Cedex 9 | 05 53 48 48 50

MARMANDE | 158 Rue Gutenberg - Parc d’activité de Marmande Sud - 47250 Samazan | 05 53 84 82 82
PERIGUEUX | Espace Couture - Le Carré des Pros - N21 - 24660 Sanilhac | 05 47 46 81 00
VILLENEUVE-SUR-LOT | Marché gare - rue Henri Barbusse - 47300 Villeneuve-sur-Lot | 05 53 40 10 39



http://www.sudmanagement.fr/

SUD PREPARER SES ENTRETIENS D’ACHATS :
55 S FormafionsPro ~ SELECTION ET NEGOCIATION

GROUPE SUD MANAGEMENT EVT033

PROGRAMME

Définition de son besoin de maniere explicite et objective
Description du produit ou la prestation

|dentification des risques potentiels et anticipation
Constitution du cahier des charges

Définition des critéres adaptés pour sélection des fournisseurs
Les outils de recherche de fournisseurs

IDENTIFICATION DES

FOURNISSEURS

e Diffusion de loffre, de lappel a projet, appel d'offre, du cahier des

charges...
e Analyse des offres regues
OUTILS ET TECHNIQUES DE e Les méthodes d'analyse de colts pour comprendre les offres.
SELECTION DES e I|dentification des meilleures offres

FOURNISSEURS

e  Préparation de la négociation
e |dentification des opportunités et des contraintes liées a la
négociation.

LA PHASE DE NEGOCIATION e Compréhension de la relation client - fournisseur

DES FOURNISSEURS
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